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Finanzielle Ungerechtigkeit

Leider kommen gerade in jungerer Zeit Hersteller ihren Zahlungspflichten
gegenuber dem Handel nicht immer nach. Der Handel sollte Zinsanspruche
- auch in Anbetracht sinkender Ertrage - durchaus geltend machen.

atiirlich sind die Finanzstréome im

Automobilhandel einseitig in

Richtung der Hersteller. SchliefR-
lich miissen die Handler die Fahrzeuge
bei den Herstellern beziehen und bis zum
Weiterverkauf finanzieren. Und gerade
aufgrund der fast flichendeckenden Re-
duzierung der Margen, des gestiegenen
Zinsniveaus und der teilweise schleppen-
den Abverkaufe belastet dies den Handel
erheblich.

Zahlungen von Herstellern
Angesichts der hohen Gewinne der Her-
steller allein bei der Finanzierung des
Hindlerbestandes sollte man eigentlich
meinen, dass die Hersteller ihren Zah-
lungspflichten selbst gegeniiber dem
Handel nachkommen. Leider muss fest-
gestellt werden, dass gerade in jiingerer
Zeitdies nicht der Fall ist. Gerade beider
Auszahlung von Pramien- und Boni-For-
derungen einerseits und andererseits der
Auszahlung der Vergiitung aus der
Durchfiihrung von Garantievergiitungen
ist festzustellen, dass sich einige Herstel-
ler mit der Auszahlung unzuldssig viel
Zeit lassen oder Mechanismen installie-
ren, um Vergiitungsanspriiche unzulds-
sig zu kiirzen.

Wahrend die Forderungen der Her-
steller beziehungsweise Herstellerban-
ken regelmif3ig per Lastschrift von den
Konten der Hiandler eingezogen werden,
sieht es bei den Forderungen der Handler
gegeniiber den Herstellern anders aus.

Falligkeitszinsen bei Pramien und Boni
In der Regel enthalten Primien- und Bo-
nusbedingungen der Hersteller umfang-
reiche Regelungen hinsichtlich der Vor-
aussetzungen der Gewdhrung. Es fehlen
jedoch regelmiRig Bestimmungen, wie
und insbesondere wann die Auszahlung
erfolgt. Wenn und soweit keine konkre-
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Wahrend die Forderungen der Hersteller beziehungsweise Herstellerbanken regelmaRig
per Lastschrift von den Konten der Handler eingezogen werden, sieht es bei den Forderungen
der Handler gegentber den Herstellern anders aus.

ten Regelungen in den Programmen ent-
halten sind, ist die Rechtslage relativ ein-
fach: Wenn der Hindler die Vorausset-
zungen fiir den Erhalt der Pramie erfiillt
hat, istder Anspruch faillig. Dies betrifft
sowohl die klassischen Zulassungspra-
mien, aber auch Primien in Bezug auf
bestimmte Personengruppen. Genauso
sieht es mit Zielerfiillungspramien oder
Boniaus. Wenn der Hiandler zum Ablauf
des Zeitraumes, fiir den das Ziel gesetzt
worden ist, das Ziel erreicht hat, wird die
Pramie oder der Bonus fillig. Da fiir Ge-
schifte zwischen Kaufleuten der Gesetz-
geber in § 353 HGB geregelt hat, dass fiir

solche Geschifte Filligkeitszinsen in
Hohe von fiinf Prozent verlangt werden
konnen, bedarf es noch nicht einmal
einer Mahnung. Nach meiner Kenntnis
hat allerdings noch nie ein Hersteller
derartige Zinsen vergiitet. Warum
eigentlich nicht?

Falligkeit von Garantievergutungen

Aber auch bei der Vergiitung von Garan-
tiearbeiten mehren sich die Vergiitungs-
problematiken. Der alte Streit, ob bei
Garantiearbeiten ein Gewinn zu erzielen
ist, soll an dieser Stelle nicht erneut the-
matisiert werden. Genauso wenig wie die
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unzuldssige Ungleichbehandlung unter-
schiedlicher Arbeitswerte bei bauglei-
chem Fahrzeug innerhalb eines Kon-
zerns. Hierzu ist bereits in AUTOHAUS
12/2025 berichtet worden. Im Gegensatz
zu der Frage, wie hoch die Garantiever-
giitung ist, ist die Frage, wann die Ga-
rantie zu vergiiten ist, eigentlich einfach
zu beurteilen: Egal ob Garantiearbeit als
Auftrag oder Geschiftsbesorgung ange-
sehen werden, ist die Vergiitung fallig
mit Beendigung des Auftrages oder der
Geschiftsbesorgung. Natiirlich sehen
die meist umfangreichen Garantiebe-
stimmungen und -handbiicher der Her-
steller zumeist Regelungen in Bezug auf
die Einreichung und Dokumentation von
Garantieantriagen vor. Dies dndert je-
doch nichts an der gesetzlichen Wer-
tung, dass die Vergiitung grundsatzlich
sofort fallig wird. Gerade da sich die
Hersteller regelmafRig das Recht vorbe-
halten, im Rahmen von Garantieaudits
die Einhaltungen der Garantiebedingun-
gen zu iiberpriifen und gegebenenfalls
entsprechende Riickbelastungen vorzu-
nehmen, veranschaulicht, dass eine Re-
gelung, dieeine Falligkeit der Vergiitung
erst nach einer umfassenden Priiffung
des jeweiligen Garantieantrages vorse-
hen wiirde, als eine unangemessene Be-
nachteiligung anzusehen und damit un-
wirksam ware. Allenfalls wird man inso-
weit eine Regelung fiir zuldssig halten,
die eine sehr kurze Uberpriifungsfrist
vorsieht. Andernfalls bleibt es bei
der gesetzlichen Regelung, dass der
Vergiitungsanspruch sofort fallig wird
- mit der Folge der Vergiitung der
Filligkeitszinsen.

Ersatzteile fUr Garantiearbeiten

Eine weitere Unart in einer Vertragsbe-
ziehung ist es, dass einige Hersteller
dazu iibergegangen sind, fiir die Durch-
fithrung von Garantiearbeiten Ersatztei-
le mit einer gesonderten Garantienum-
mer zu kennzeichnen, dielediglich einen
Bruchteil des Preises kosten, was das
eigentliche Ersatzteil kostet. Dement-
sprechend erhilt der Hindler zwar den
gleichen Rabatt fiir das Garantieteil, in

Kurzfassung

1. Gerade bei der Auszahlung von Pra-
mien-und Boni-Forderungen sowie
der Auszahlung der Vergutung aus
der Durchfuhrung von Garantievergu-
tungen lassen sich einige Hersteller
mit der Auszahlung unzulassig viel
Zeit oder installieren Mechanismen,
um unzulassig Verglutungsanspruche
zu kurzen.

2. Da fur Geschafte zwischen Kaufleuten
der Gesetzgeber in 8 353 HGB geregelt
hat, dass flur solche Geschafte Fallig-
keitszinsen in Hohe von funf Prozent
verlangt werden kénnen, bedarf es
noch nicht einmal einer Mahnung.

3. Viele Hersteller ,spielen” auch mit
der Erhohung der Stundenverrech-
nungssatze. Auch hier gilt, dass die
Vergutung mit entsprechender Mittei-
lung fallig wird. Wenn und soweit der
Hersteller Garantieantrage mit dem
erhohten Stundenverrechnungssatz
erst zu einem spateren Zeitpunkt ab-
rechnet, ist dies unzulassig. Auch hier
sind Falligkeitszinsen zu verguten.

Anbetracht des Bruchteils des Einkaufs-
preises allerdings auch nur einen Bruch-
teil seiner Marge. Zunachst konnte man
meinen, dass dies nicht so schlimm ist,
daessichja,nur‘ um eine Garantiearbeit
handelt. Weit gefehlt. Da der Garantie-
stundenverrechnungssatz sich in der
Regel an den externen Stundenverrech-
nungssatz orientieren muss, hat die
drastische Reduzierung der Marge aus
dem Ersatzteilbereich natiirlich ebensol-
che drastischen Auswirkungen auf die
Rentabilitit der Durchfithrung der Ga-
rantiearbeiten: Der Handler kalkuliert
seinen Stundenverrechnungssatz in der
Regel danach, welche Kosten er hat und
welche Kosten kompensiert werden.
Wenn jedoch bei Garantiearbeiten nicht
die ,normalen“ Ersatzteilumsatze mit

» Auch dem Handel stehen in der Regel Zinsanspruche zu.
Diese sollten in Anbetracht sinkender Ertrage auch geltend

gemacht werden. &
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einer bestimmten Marge verwendet wer-
den, stimmt natiirlich auch die Kalkula-
tion des Stundenverrechnungssatzes
nicht mehr.

Hierbei handelt es sich nicht nur um
eine unzuldssige Reduzierung der ver-
traglich vorgesehen Ersatzteilmarge.
Vielmehr ist ein solches Verhalten auch
kartellrechtswidrig, da der Hersteller
seine Marktmacht unzulidssig ausiibt.
Dies wird besonders deutlich, wenn be-
riicksichtigt wird, dass der Handler das
fiir Garantiearbeiten reduzierte Ersatz-
teil nicht auch fiir seine weiteren Repa-
raturen verwenden darf, sondern in die-
sen Fillen das teure Teil bestellen muss.
Der Handler hat daher Anspruch auf
seine Marge fiir das Originalteil.

Erhohung Stundenverrechnungssatz
Schliefllich ist festzustellen, dass viele
Hersteller auch mit der Erh6hung der
Stundenverrechnungssaitze ,spielen®.
Auch hier gilt, dass die Vergiitung mit
entsprechender Mitteilung fillig wird.
Wenn und soweit der Hersteller Garan-
tieantrage mit dem erhohten Stunden-
verrechnungssatz erst zu einem spateren
Zeitpunkt abrechnet, ist dies unzulissig.
Auch hier sind Filligkeitszinsen zu
vergliten.

Warum machen eigentlich nur die
Hersteller immer ihre Zinsanspriiche
geltend? Auch dem Handel stehen in der
Regel Zinsanspriiche zu. Diese sollten in
Anbetracht sinkender Ertrage auch gel-
tend gemacht werden. .
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